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Marketing-Know-how happchenweise

webmiles startet Podcast rund um strategisches Marketing, Vertrieb und Kundenbindung

Minchen, 24. Juli 2007 — Know-how nicht trocken und kompliziert, sondern auf unterhaltsame
und leicht verstandliche Weise zu vermitteln, das ist das Ziel des neuen webmiles-Podcasts.
Deutschlands Marktfiihrer online-basierter Kundenbindungssysteme hat aktuelle Informationen
und Erfahrungen rund um das B2B-Thema strategisches Marketing’ einmal anders aufbereitet.
Mittels kurzweiliger und bildhafter Sprache werden dem Hoérer komplexe Sachverhalte samt
Anwendungsmaoglichkeiten bzgl. E-Commerce, Online-Direktmarketing, Corporate-Karten,
Marktforschung, etc. auf eingangige und dennoch griindliche Art vermittelt.

Relevant ist der Podcast vor allem fur Entscheider in den Bereichen Marketing, Sales und
CRM, die sich tUber neue Wege des Vertriebs und der Kundenbindung informieren und
inspirieren lassen wollen. Die wochentlich 15-minitigen Episoden richten sich aber auch an alle
grundsatzlich Interessierten — vom Selbsténdigen bis hin zum Konzernchef, die sich den

Informationsvorsprung unterwegs und auf verstandliche Weise verschaffen mochten.

»Mit dem Podcast méchten wir motivieren, informieren und unser Know-how aus der CRM-Welt
an Interessierte weitergeben“, so Mario Schwegler, Geschaftsfuhrer webmiles GmbH.
.Gleichzeitig stellen wir unser Portfolio dar und die Mdglichkeiten, die Uhternehmen dadurch
entstehen. Bislang haben wir nur positive Ruckmeldungen erhalten und freuen uns als
Spezialist im Bereich Kundenbindung und Incentivierung auf den daraus resultierenden Dialog
mit Partnern und Interessierten.”

Der Podcast ist unter www.webmiles.biz/podcast zu hdren und zu abonnieren. Seit dem 5. Juli

erscheint wochentlich eine neue Episode. Die aktuellste Folge behandelt das Thema
Motivierung/Incentivierung. Am kommenden Donnerstag, den 26. Juli geht es um das Thema E-

Mail-Marketing.
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Uber webmiles:

Die webmiles GmbH, Deutschlands Marktfihrer online-basierter Kundenbindungssysteme, ist
ein Tochterunternehmen der arvato. In Deutschland, Osterreich und der Schweiz verbindet
webmiles unter www.webmiles.de, www.webmiles.at und www.webmiles.ch als einziges
landeribergreifendes Bonusprogramm die Interessen von uber 2,5 Millionen Teilnehmern und
Hunderten Partnerunternehmen — im Internet und in der realen Welt. Mit Produkten aus den
Bereichen Bonus- und Incentivesysteme, Dialogmarketing und Marktforschung bietet webmiles
seinen Kunden mafR3geschneiderte Kommunikationslésungen, fur alle Medien und Branchen.
webmiles wurde 1999 gegriindet und im Jahre 2000 von arvato (Bertelsmann) Gbernommen.
Rund 45 Mitarbeiter am Standort Minchen kimmern sich um den Ausbau der
Kundenbeziehungen und des Partnernetzwerkes sowie den webmiles-Pramienshop, der mit
Hunderten Pramien der attraktivste im deutschsprachigen Raum ist. Weitere Informationen zur
webmiles GmbH und Pressem aterial zum Download gibt es unter www.webmiles.biz.
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